
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Dipl.-Ing. Thomas Kasper 

Innovationsexperte, Moderator, Trainer und Vortragender 

 

„Der Kopf ist rund, damit das Denken die Richtung ändern kann“ 

 

Geboren 1973 in Vöcklabruck, 

aufgewachsen in Seewalchen am Attersee 

Wohnhaft in Linz, Österreich 

 

Mobil: +43 660 5032953 

Mail: thomas.kasper@innovationsmanager.net 

 
 

BETREUTE KUNDEN UND ORGANISATIONEN (EIN AUSZUG) 
 

- VOESTALPINE STAHL GMBH 

- VOESTALPINE STAHLSTIFTUNG 

- BÜROPROFI SKRIBO GMBH 

- XERVON INSTANDHALTUNG GMBH 

- BENE GMBH 

- HUBER UND PARTNER RECHTSANWÄLTE GMBH 

- BERUFSFÖRDERUNGSINSTITUT OÖ 

- FAB VEREIN ZUR FÖRDERUNG VON ARBEIT UND BESCHÄFTIGUNG 

- NÜRNBERGER VERSICHERUNG AG ÖSTERREICH 

- WVIS - WIRTSCHAFTSVERBAND FÜR INDUSTRIESERVICE E.V. 

- FDBR - FACHVERBAND DAMPFKESSEL-, BEHÄLTER- UND ROHRLEITUNGSBAU E.V. 

- OBERÖSTERREICH TOURISMUS GMBH 

- KVA KUNDENDIENST VERBAND ÖSTERREICH 

- PROCONSULT WIRTSCHAFTSPRÜFUNG UND STEUERBERATUNG GMBH & CO KG 

- KVA KUNDENDIENST VERBAND ÖSTERREICH 

 

„Herr Kasper wirkt und tritt nach außen ruhig auf, in seinem Inneren bewertet er jedoch jedes gehörte 

und gesagte Wort in dynamischer Art und Weise, sodass er bei seinem Gegenüber als Impulsgeber 

fungiert, auch mal in neuen Dimensionen zu denken. “Think out the Box” ist bei Herrn Kasper nicht 

nur eine Floskel, mit Herrn Kasper kann man erleben, was das in der praktischen Anwendung 

bedeutet.“ 

DI Thomas-Peter Wilk, MBA 

Geschäftsführer, XERVON Instandhaltung GmbH 

Weitere Kundenmeinungen auf www.innovationsmanager.net 

MEINE REFERENZEN 



 

 
 

 

 
BERUFLICHE PRAXIS 
 
 
 
 
 

SELBSTÄNDIGER INNOVATIONSMANAGER (UNTERNEHMENSBERATER) seit 2014 
www.innovationsmanager.net   

 
 
 

VORSITZENDER DES VORSTANDES INNOVATION4SERVICES   seit 2015 
www.innovation4services.at  

 
 
 

INNOVATIONSMANAGER   2007 – 2014 
Bilfinger Industrial Services GmbH    

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 
 
 
 

VERTRIEB, TECHNISCHER BERATER   2004 – 2007 
Lenze Antriebstechnik GmbH    

  
 
 
 
 

GESCHÄFTSFÜHRER   2002 – 2004 
SEIMO Mobile Marketing GmbH    
  

 

 

 

 

 

 
 
 

 
 
 
 

Entwicklung und Realisierung technischer Projekte, Prozesse und 
Verfahren zwecks Optimierung bzw. Aufbau von USP‘s; 

Organisation, Moderation und Auswertung von Kreativ - und Pro-
blemlösungsworkshops; 

Innovationsmanagement und Controlling von R&D - Projekten, 
Technologiescouting, Marktbeobachtung und Marktanalysen; 

Teilnehmer und Projektleiter bei internationalen Instandhal-
tungsnetzwerken; Sammlung, Analyse und Verbreitung von Best 
Practice Lösungen; 

Aufbau und Pflege strategischer Partnerschaften (Lieferanten, Uni-
versitäten, …); 

Öffentlichkeitsarbeit, Vortragender bei diversen Fachtagungen, … 

Betreuung von Key Account Kunden im Bereich der Antriebstech-
nik und Automation 

Alle notwendigen Schritte von der Geschäftsidee bis zur Gründung 
einer GmbH, Konzeption und Entwicklung einer Internet-Plattform, 
Vermarktung des Systems im deutschsprachigen Raum, Betreuung 
von Businesskunden, … 


